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1 El Servicio Madrileño de Asesoramiento para Programas 
Europeos (sMape). 

¿Qué es el sMape? 

Desde la Consejería de Presidencia de la Comunidad de Madrid se quiere reforzar la presencia, 

participación y obtención de financiación europea de las administraciones públicas, incluyendo 

consejerías y organismos adscritos, universidades públicas, municipios, organizaciones y 

fundaciones sin ánimo de lucro y los centros escolares de la Comunidad de Madrid a través de los 

Programas Europeos de Gestión Directa (PEGD).  

Estos programas son instrumentos de cofinanciación de acciones y medidas alineadas con las 

políticas europeas, y permiten obtener múltiples beneficios a los participantes: financiación, 

visibilidad, imagen de excelencia, participación en el proceso de construcción europea, mejora de 

capacidades, etc. Proporcionan por tanto un beneficio al conjunto de la ciudadanía de la Unión 

Europea y suponen una oportunidad relevante para el conjunto de España y para sus regiones.  

 

La elaboración de proyectos que puedan optar a ser aprobados y obtener financiación a través de 

alguna de las convocatorias, que dentro de cada programa presenta la Comisión Europea, son de 

una dificultad técnica elevada y se conceden en concurrencia competitiva sobre la base de 

evaluaciones de expertos internacionales independientes. Por lo cual, hemos considerado necesario 
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reforzar el apoyo a las consejerías de la Comunidad de Madrid, a los municipios madrileños, a las 

organizaciones sin ánimo de lucro y a los centros educativos de nuestra región para que sus 

propuestas tengan éxito. 

La Dirección General de Cooperación con el Estado y la Unión Europea ofrece un servicio de 

apoyo a la presentación de proyectos (sMape) a través de sesiones informativas, cursos de apoyo y 

ayuda, tanto en la presentación como en la posterior gestión de los proyectos. 

Las distintas administraciones públicas de la región (consejerías y sus organismos dependientes, 

universidades públicas madrileñas, hospitales y entidades hospitalarias coordinadas por la 

Consejería de Sanidad e integradas en el Servicio Madrileño de Salud, la Federación de 

Municipios de Madrid y los municipios de la Comunidad de Madrid) pueden solicitar este servicio 

contactando con nosotros en programaseuropeos@madrid.org 

Las asociaciones y ONG madrileñas, así como los centros escolares de la Comunidad de Madrid 

pueden ponerse en contacto con nosotros en sMape.ong@madrid.org 

 

¿Qué servicios ofrece el sMape? 

 Servicios de información: Celebración de jornadas temáticas y sobre los Programas 

Europeos de Gestión Directa y sobre la necesidad de que estos instrumentos de financiación 

de las políticas comunitarias sean utilizados y aprovechados. Estas jornadas (actualmente, 

en línea) tienen una duración mínima de dos horas, y con ellas se abarca desde una 

información general a otra más especializada que versan sobre algunas de las temáticas de 

los Programas Europeos (Sanidad, Digitalización, Pacto Verde, Creatividad y Cultura, 

Políticas Sociales, Erasmus+, etc.). 

 Servicios de formación: A través de cursos en línea o presenciales (cuando la situación 

sanitaria lo permita), con una duración de 25 horas -cuando se trata de cursos de formación 

general sobre la presentación de proyectos- o de 40 horas, dirigidos principalmente a 

aquello municipios que han obtenido resultados positivos en sus proyectos y necesiten 

formación, además, sobre la gestión y justificación de los mismos. Pueden consultar en 

nuestra agenda las fechas de su celebración. 

 Consultoría de proyectos: Mediante el apoyo en la preparación y presentación de proyectos 

trataremos de dar el mayor respaldo a aquellos municipios que tengan una idea propia e 

innovadora1 cuya finalidad no sea lucrativa y quieran, a través de la colaboración con otros 

socios comunitarios, obtener financiación de la Unión Europea. 

                                                           
1
 En el apartado 13 de la presente guía, se puede ver un formato de “ficha de idea de proyecto” que se puede 

enviar a sMape para que sea evaluada su viabilidad de ser presentada a un PEGD. 

mailto:smape.ong@madrid.org
https://www.comunidad.madrid/servicios/madrid-mundo#Agenda
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 Apoyo en la gestión de proyectos: Los proyectos de los Programas Europeos de Gestión 

Directa suelen llevarse a cabo en consorcio entre varios socios de diversos países. Esta 

peculiaridad hace que se presenten dificultades que van más allá de la ejecución de propio 

proyecto, a lo que se añade la obligación de presentar de forma periódica informes de 

seguimiento a la Comisión Europea. 

A través del sMape, las entidades públicas de la Comunidad de Madrid que quieran recibir alguno de 

los servicios anteriores pueden contactar con nosotros en programaseuropeos@madrid.org. Las 

entidades del tercer sector o centros educativos madrileños pueden resolver sus dudas relacionadas 

con la gestión y justificación en sMape.ong@madrid.org 
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2 Los Programas Europeos de Gestión Directa. 

Los programas europeos de gestión directa (PEGD) son instrumentos que utiliza la Comisión 

Europea (CE) para cofinanciar acciones y medidas que, de un modo u otro, puedan proporcionar 

un beneficio al común de la Unión Europea, sea este de la naturaleza que sea: por ejemplo, de 

carácter científico, medioambiental, etc. Las ayudas financieras se realizan bajo el parámetro de 

“subvenciones de la UE”; una subvención, en este marco concreto, es una disposición dineraria de 

naturaleza no comercial destinada a promover la realización de uno o varios objetivos relacionados 

con los distintos programas y políticas de la UE o, simplemente, que se alineen con un objetivo de 

interés general europeo o favorezca sus intereses. La concesión de las subvenciones está sometida a 

los principios de transparencia, igualdad de trato, no acumulación, irretroactividad y cofinanciación. 

Los programas se califican como instrumentos de gestión directa porque financian proyectos 

vinculados a programas gestionados directamente por la Comisión Europea, a través de las 

distintas Direcciones Generales, o de las Agencias Ejecutivas, desde la publicación de las 

convocatorias hasta la selección final de los proyectos, además de la gestión contractual y financiera 

de los mismos a diferencia de lo que ocurre con otros instrumentos, como los fondos estructurales. 

Este tipo de financiación suele tener un carácter temático, con objetivos específicos (medio 

ambiente, educación, cultura, investigación y desarrollo o política social, entre otros) diseñados 

y activados bien a través de distintas Direcciones Generales de la Comisión Europea, bien por 

agencias ejecutivas en las que esta Institución externaliza sus cometidos. 

Las subvenciones se conceden sobre la base de convocatorias competitivas de propuestas y en el 

marco de un programa de financiación que establece los objetivos, prioridades y acciones para 

desarrollar una determinada política europea. Los programas recogen las acciones objeto de 

financiación, así como los requisitos generales que deben reunir los beneficiarios/países 

participantes. Por regla general, los programas europeos se detallan anualmente en Programas de 

Trabajo. 

Bajo el marco de las perspectivas financieras 2021- 2027, la Comisión ha preparado numerosos 

programas, potenciando aquellos relacionados con la competitividad, la I+D+i, el empleo, la 

economía circular y la digitalización; elementos clave de las estrategias de la Unión Europea para 

este periodo2. 

Estos programas se caracterizan por una serie de criterios comunes: 

1. Finalidad no lucrativa. Las actividades que se financien no pueden tener como objeto el 

beneficio económico directo de los socios. 

                                                           
2
 Para el periodo 2021 2027 no hay todavía formulada una estrategia europea general como la Estrategia 

Europa 2020 que se aplicó en el periodo 2014-2020. Sin embargo, sí que existen estrategias en diversas áreas 
como el Pacto Verde Europeo o la Agenda Digital Europea. 



 

 

      
8 

 
 

2. Principio de cofinanciación. La Unión Europea cofinancia parte del proyecto, pero los 

socios deben responsabilizarse del resto de la financiación, pudiendo encontrarla tanto en el 

sector público como en el privado. 

3. La Comisión Europea realiza una gestión directa desde la publicación de las convocatorias 

hasta la selección final de los proyectos, además de la gestión contractual y control 

financiero de los mismos. 

4. Cada convocatoria tiene sus normas. En la mayoría de las veces hay modificaciones 

respecto a la convocatoria anterior. 

5. Abiertos a múltiples agentes: municipios, regiones, universidades, centros de 

investigación, ONG, empresas privadas, según la convocatoria. 

6. Valor Añadido Europeo. Los proyectos han de ser innovadores y deben aportar al conjunto 

de la UE nuevas experiencias de las que puedan beneficiarse en el futuro otros agentes no 

involucrados directamente en el proyecto (replicabilidad). 

7. Replicabilidad: Vinculada a la innovación. El proyecto puede ser adaptado a diversos 

territorios de la UE. Se premia la transferibilidad de sus resultados. 

8. Transnacionalidad. Generalmente se requiere la participación en estos proyectos de varios 

socios pertenecientes a diferentes países europeos. 

A continuación, se indican algunas de las principales ventajas de participar en PEGD: 

Los programas de gestión directa tienen una serie de ventajas que le permiten diferenciarse frente a 

otros fondos públicos: 

 Condiciones económicas muy favorables. Tanto la intensidad de la subvención, como la 

tipología de los costes elegibles y la forma en la que se entregan las ayudas son muy 

ventajosas si las comparamos con otros fondos públicos. La subvención total, en algunos 

programas de gestión directa, puede ser de hasta el 100% de los costes elegibles. 

 Imagen de excelencia. Ser participante en un proyecto de gestión directa implica el haber 

competido con otras entidades líderes en Europa en su campo de actuación. Por tanto, es un 

sello de excelencia que puede permitir, en algunas ocasiones, acceder de forma más 

ventajosa a otros fondos públicos.  

 Internacionalización de las organizaciones beneficiarias. La participación en proyectos de 

gestión directa abre, en muchas ocasiones, la puerta a la colaboración con el resto de los 

socios del proyecto en temas ajenos al proyecto mismo, pero de gran interés potencial. 

 Generación de conocimiento. El desarrollo de actuaciones innovadoras y el intercambio de 

experiencias con otros socios permite la generación de conocimiento. 
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3 Diferentes formas de participación en los Programas Europeos 
de Gestión Directa. 

Conviene destacar que en un Proyecto Europeo de Gestión Directa existen dos formas de participar 

que implican cargas de trabajo muy distintas, tanto a la hora de preparar la propuesta como a la hora 

de ejecutar el proyecto. Estos dos roles son: 

 Coordinador del proyecto. El coordinador del proyecto, también conocido en algunos 

programas como beneficiario principal, es el líder del proyecto y quien, generalmente, tiene 

la idea del mismo. En la fase de preparación de la propuesta, suele ser el encargado de 

buscar los socios que conformen el consorcio, acordando con cada uno de ellos el 

presupuesto y tareas a ejecutar. El coordinador también es el encargado de preparar, con la 

ayuda del resto de los socios, la memoria técnica del proyecto integrando y supervisando la 

aportación de cada uno de ellos. Por último, también es el responsable del envío electrónico, 

a través del Funding & Tenders Portal, de la propuesta a la Comisión Europea para su 

evaluación. 

 Socio del proyecto. Es un participante en el consorcio del proyecto. Su carga de trabajo en 

la fase de preparación de la propuesta suele ser muy inferior a la del coordinador. En 

concreto, se le suele requerir, por parte del coordinador, una descripción de las tareas que 

desarrollará en el proyecto. También tiene que acordar con el coordinador el presupuesto 

del que dispondrá para desarrollar las mismas. Esta forma de participación, debido a su 

menor carga de trabajo, es la que eligen muchos municipios que quieren participar por 

primera vez en un Programa Europeo de Gestión Directa. 

Cada uno de los dos roles anteriores tiene diversas funciones y responsabilidades en un proyecto de 

gestión directa. En cualquier caso, participar en un PEGD, sea cual sea la forma de participación, 

implica asumir una serie de responsabilidades: 

 Dedicar tiempo y recursos (humanos y económicos) en el desarrollo del proyecto. 

 Asumir (y compartir) los riesgos derivados de la ejecución del proyecto. 

 Compartir conocimientos con otros socios (No recomendable para proyectos con alta carga 

de confidencialidad). 

 Aceptar que el idioma de trabajo, en la mayoría de los casos, es el inglés. 

El Coordinador suele tener varias responsabilidades adicionales a las del resto de socios: 

 Es el responsable de las actividades relacionadas con la gestión y coordinación el proyecto. 

Esto incluye: 

https://ec.europa.eu/info/funding-tenders/opportunities/portal/screen/home
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o Asegurar, la entrega de los informes técnicos y económicos del proyecto en tiempo 

y forma. 

o Justificación de retrasos y propuesta de planes de contingencia, si procede. 

o Gestión de las enmiendas al acuerdo de subvención (grant agreement). 

 Comunicación con la Comisión Europea y representación del consorcio. 

Ser coordinador implica esfuerzos mayores que los del resto de socios. Es conveniente y 

apropiado aceptar el papel de coordinador si: 

 La línea de trabajo del proyecto es clave para la organización e interesa mantener el control. 

 Interesa hacerse visible en las instituciones europeas (lobbyng). 

 Se dispone de la capacidad legal, económica y técnica para abordar la gestión. 

 Hay un compromiso de implicar los recursos en la preparación y ejecución del proyecto. 

 Se está familiarizado con las normas de participación en PEGD y existe posibilidad de 

asesoramiento a través de instituciones de apoyo. 

 Hay disponibilidad para viajar. 

 Se cuenta con la suficiente solvencia financiera para hacer frente a los requisitos del 

proyecto.  
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4 Programa EU4HEALTH. 

EU4Health es la ambiciosa respuesta de la UE al COVID-19. La pandemia tiene un gran impacto en 

los pacientes, el personal médico y sanitario y los sistemas sanitarios de Europa. El nuevo programa 

EU4Health irá más allá de la respuesta a la crisis para abordar la resiliencia de los sistemas sanitarios. 

EU4Health, establecido por el Reglamento (UE) 2021/522, proporcionará financiación a entidades 
elegibles, organizaciones sanitarias y ONG de países de la UE o países no pertenecientes a la UE  
asociados al programa. 

 

Áreas de actuación 

Con EU4Health, la UE invertirá 5.300 millones de euros en acciones con un valor añadido de la UE, 

complementando las políticas de los países de la UE y persiguiendo uno o varios de los objetivos de 

EU4Health: 
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Los 10 objetivos específicos bajo las 4 metas generales son: 

I. Mejorar y fomentar la salud en la Unión Europea. 

1 prevención de enfermedades y promoción de la salud 

2 iniciativas y cooperación internacionales en materia de salud 

II. Hacer frente a las amenazas transfronterizas para la salud 

3 prevención, preparación y respuesta a amenazas transfronterizas para la salud 

4 complementar el almacenamiento nacional de productos esenciales relevantes para las crisis 
sanitarias 

5 establecer una reserva de personal médico, sanitario y de apoyo 

III. Mejorar los medicamentos, los productos sanitarios y los productos relacionados con situaciones 
de crisis sanitarias. 

6 hacer que los medicamentos, dispositivos médicos y productos relevantes para crisis sanitarias 
estén disponibles y sean asequibles 

IV. Fortalecer los sistemas de salud, su resiliencia y la eficiencia en la utilización de los recursos. 

7 fortalecimiento de los datos de salud, herramientas y servicios digitales así como la transformación 
digital de la atención médica 

8 mejorar el acceso a la asistencia sanitaria 

9 desarrollar e implementar la legislación sanitaria de la UE y la toma de decisiones basada en 
evidencias 

10 trabajo integrado entre los distintos  sistemas nacionales de salud de los estados miembros de la 

Unión Europea.  
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Actores implicados 

Son necesarios muchos actores para hacer de EU4Health una realidad: 

• Los países de la UE han sido consultados sobre las prioridades y orientaciones estratégicas del 
programa y trabajan junto con la Comisión en el "Grupo directivo EU4Health" para garantizar la 
coherencia y la complementariedad con las políticas sanitarias nacionales. Emiten su dictamen en el 
Comité del Programa EU4Health antes de la adopción de los programas de trabajo anuales. 

• Las partes interesadas, incluidos representantes de la sociedad civil y asociaciones de pacientes, 
académicos y organizaciones de profesionales sanitarios, aportan información sobre las prioridades y 
orientaciones estratégicas y sobre las necesidades que deben abordarse a través del programa de 
trabajo anual. 

• El Parlamento Europeo ha sido también informado sobre el progreso del trabajo preparatorio y las 
actividades de divulgación con las partes interesadas. 

• La Comisión Europea elabora, adopta e implementa los programas de trabajo anuales, y monitorea 
e informa sobre los avances en el cumplimiento de los objetivos del programa. También podrá 
recabar las opiniones de los organismos descentralizados pertinentes y de expertos independientes 
en el campo de la salud sobre cuestiones técnicas o científicas de relevancia para la ejecución del 
programa. 

• La Agencia Ejecutiva de Salud y Digital (HaDEA) será la agencia encargada de implementar el 
programa. 

 

Puntos Nacionales de Contacto  

A continuación se detallan los puntos nacionales de contacto para este programa en EUROPA.  
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5 Elegibilidad de los participantes 

Participantes elegibles (países elegibles): Para ser elegible para la financiación, los solicitantes 

(beneficiarios y entidades afiliadas) deben: 

• ser personas jurídicas (organismos públicos o privados) creadas con arreglo al Derecho de la Unión 

u organización internacional, o 

• estar establecido en uno de los países elegibles, es decir:  

o Estados miembros de la UE (incluidos los países y territorios de ultramar vinculados a 

ella) (OCT)) 

o países elegibles no pertenecientes a la UE: Países del EEE y países asociados al 

programa EU4Health (terceros países, países candidatos y países candidatos 
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potenciales, países vecinos) o países que están en negociaciones en curso para un 

acuerdo de asociación y donde el acuerdo entra en vigor antes de la firma de la 

concesión. 

 

 

 

Los beneficiarios y las entidades afiliadas deben registrarse en el Registro de Participantes –

antes enviar la propuesta - y deberá ser validada por el Servicio Central de Validación 

(Validación REA). Para la validación, se les pedirá que carguen documentos que muestren 

situación jurídica y origen. 

Otras entidades pueden participar en otros roles del consorcio, como socios asociados, 

subcontratistas, etc. 

Casos específicos 

Personas físicas: las personas físicas NO son elegibles para subvenciones (a excepción de los 

trabajadores por cuenta propia, por ejemplo, comerciantes individuales, cuando la empresa no 

tiene personalidad jurídica separada de la de la persona física). 

Organizaciones internacionales: las organizaciones internacionales son elegibles. Las reglas 

sobre elegibles los países no se aplican a ellos. 
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Entidades sin personalidad jurídica: entidades que no tienen personalidad jurídica en virtud de 

su legislación nacional podrá participar excepcionalmente, siempre que sus representantes 

tengan la capacidad para asumir obligaciones legales en su nombre, y ofrecer garantías para la 

protección de los intereses financieros de la UE equivalente a la ofrecida por las personas 

jurídicas. 

Órganos de la UE; Los Órganos de la UE (con la excepción de la Comisión Europea de 

Investigación Conjunta Center) NO puede formar parte del consorcio. 

Asociaciones y agrupaciones de interés: las entidades compuestas por miembros pueden 

participar como 'beneficiarios únicos' o 'beneficiarios sin personalidad jurídica. 

Hay que tener en cuenta que si la acción es implementada por los miembros, también deben 

participar (ya sea como beneficiarios o como entidades afiliadas), ya que de lo contrario sus 

costos NO serán elegibles). 

Redes europeas de referencia (RER): cubren las redes entre centros sanitarios proveedores y 

centros de especialización en los Estados miembros para reforzar la asistencia sanitaria 

cooperación, en particular en el ámbito de las enfermedades raras, en consonancia con los 

objetivos establecidos en Artículo 12 de la Directiva 2011/24. 

Países que actualmente negocian acuerdos de asociación - Participantes de países con las 

negociaciones en curso (ver arriba) pueden participar en la convocatoria y pueden firmar 

subvenciones como beneficiarios elegibles para la financiación si las negociaciones concluyen 

antes de la firma de la subvención (con efecto retroactivo, si se prevé en el contrato). 

Medidas restrictivas de la UE: se aplican normas especiales para determinadas entidades (por 

ejemplo, entidades sujetas a la UE medidas restrictivas en virtud del artículo 29 del Tratado de 

la Unión Europea (TUE) y el artículo 215 del Tratado de Funcionamiento de la UE (TFUE) y 

entidades cubiertas por la Comisión Directrices No 2013 / C 205/057). Estas entidades no son 

elegibles para participar en ninguna capacidad, incluyendo como beneficiarios, entidades 

afiliadas, asociadas 

Composición del consorcio 

A menos que se indique lo contrario las propuestas deben ser enviadas por un consorcio de al menos 

3 solicitantes (beneficiarios; no entidades afiliadas), que cumple con las siguientes condiciones: 

o Mínimo 3 entidades de 3 países elegibles diferentes. 

o Actividades elegibles para financiación 

Las actividades elegibles son las que se establecen en detalle en las convocatorias publicadas.  

Presentación de la propuesta 
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Todas las propuestas deben enviarse directamente online a través del Portal de Funding & Tenders 

Opportunities. NO se aceptan solicitudes en papel. 

La presentación es un proceso de 2 pasos: 

a) crear una cuenta de usuario y registrar la organización 

Para utilizar el sistema de presentación (la única forma de postularse), todos los participantes deben 

crear una cuenta de usuario en el Funding & Tenders Opportunities. 

Una vez que tenga una cuenta, puede registrar su organización en el Registro. Cuando finalice su 

registro, recibirá un Código de Identificación de Participante de 9 dígitos (PIC). 

b) Envío de la propuesta 

Acceda al Sistema de Envío Electrónico a través de la web Funding & Tenders Opportunities (o, para 

convocatorias enviadas por invitación a presentar una propuesta, a través del enlace proporcionada 

en la carta de invitación). 

La propuesta se envía en tres partes, de la siguiente manera: 

 La Parte A incluye información administrativa sobre las organizaciones solicitantes. (futuro 

coordinador, beneficiarios, entidades afiliadas y socios asociados) y el presupuesto resumido 

de la propuesta. Se rellena directamente online 

 La parte B (descripción de la acción) cubre el contenido técnico de la propuesta. Se debe 

descargar la plantilla de Word obligatoria del Sistema de envío, completarla y subirla como 

un archivo PDF 

 Anexos: Los anexos necesarios que se detallen en la convocatoria se deben de subir como 

archivo PDF (uno o varios según las especificaciones). A veces es posible cargar Excel, según 

el tipo de archivo. 

La propuesta debe respetar los límites de páginas (ver sección 5); el exceso de páginas será 

ignorado.  

Los documentos deben cargarse en la categoría correcta en el sistema de envío, ya que de lo 

contrario la propuesta podría considerarse incompleta y, por tanto, inadmisible. 

La propuesta debe presentarse antes de la fecha límite de cada convocatoria. Después de esta fecha 

límite, el sistema está cerrado y ya no se pueden enviar propuestas. 

Una vez enviada la propuesta, recibirá un correo electrónico de confirmación (con fecha y hora de su 

envío). Si no recibe este correo electrónico de confirmación, significa que su propuesta NO se ha 

enviado. Si cree que esto se debe a una falla en el sistema de envío, debe presentar una queja de 

inmediato a través del formulario web del helpdesk , explicando las  circunstancias y adjuntando una 

copia de la propuesta (y, si es posible, capturas de pantalla para mostrar qué pasó). 
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Los detalles sobre los procesos y procedimientos se describen en el Manual en línea. El manual 

también contiene enlaces a preguntas frecuentes e instrucciones detalladas sobre el portal del 

Sistema de intercambio electrónico. 

Capacidad operativa 

Los solicitantes deben tener los conocimientos, cualificación y los recursos para implementar los 

proyectos y contribuir con su parte (incluida la experiencia suficiente en proyectos de tamaño y 

naturaleza comparables). 

Esta capacidad se evaluará junto con el criterio de adjudicación de 'Calidad', sobre la base de la 

competencia y experiencia de los solicitantes y sus equipos de proyecto, incluyendo recursos 

operativos (humanos, técnicos y otros) o, excepcionalmente, las medidas  propuesto para obtenerlo 

en el momento en que comience la implementación de la tarea. 

Si la evaluación del criterio de adjudicación es positiva, se considera que los solicitantes han 

suficiente capacidad operativa. 

Los solicitantes deberán demostrar su capacidad a través de la siguiente información: 

o perfiles generales (cualificaciones y experiencias) del personal responsable de gestionar e 

implementar el proyecto 

o descripción de los participantes del consorcio  

o informes de actividad de los solicitantes del año pasado 

o lista de proyectos anteriores (proyectos clave de los últimos 4 años). 

Se pueden solicitar documentos de respaldo adicionales, si fuera necesario para confirmar la 

capacidad de cualquier solicitante. 

Están exentos de la verificación de la capacidad operativa los organismos públicos, las 

organizaciones de los Estados miembros y las organizaciones internacionales. 

. 

Criterios de evaluación 

Los criterios de adjudicación con carácter general son los siguientes: 

• Relevancia: claridad y coherencia del proyecto, los objetivos y la planificación; hasta qué punto se  

corresponden con los temas y prioridades y objetivos de la convocatoria; contribución al contexto 

estratégico y legislativo de la UE; dimensión europea / transnacional; impacto / interés para varios 

países (UE o países elegibles no pertenecientes a la UE); posibilidad de utilizar los resultados en 

otros países; potencial para desarrollar mutua confianza / cooperación transfronteriza (30 puntos) 

• Calidad: 
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o Diseño e implementación del proyecto: calidad técnica; enlaces lógicos entre los 

problemas identificados, necesidades y soluciones propuestas (concepto de marco lógico); 

metodología para la implementación del proyecto (concepto y metodología, gestión, 

procedimientos, cronograma, riesgos y gestión de riesgos, seguimiento y evaluación); 

viabilidad del proyecto dentro del marco de tiempo propuesto; rentabilidad (presupuesto 

suficiente / apropiado para implementación adecuada; mejor relación calidad-precio) (30 

puntos) 

o Equipo del proyecto y acuerdos de cooperación: calidad del consorcio y equipos de 

proyecto; procedimientos apropiados y mecanismos de resolución de problemas para 

cooperar dentro de los equipos del proyecto y el consorcio (30 puntos) 

 Impacto: ambición e impacto esperado a largo plazo de los resultados en el objetivo grupos / 

público en general; estrategia de difusión adecuada para garantizar sostenibilidad e impacto a 

largo plazo; sostenibilidad de los resultados una vez finalizada la financiación de la UE (10 puntos). 

Criterio de adjudicación Puntuación mínima de 
corte 

Puntuación máxima 

Relevancia 21 30 

Calidad: Diseño  e implementación del proyecto 21 30 

Calidad: Equipo del proyecto y acuerdos de 
cooperación 

21 30 

Impacto 7 10 

Total puntuación  70 100 

 

 

Procedimiento de evaluación y adjudicación  

Las propuestas deberán seguir el procedimiento estándar de presentación y evaluación (una etapa 
presentación + evaluación en una etapa). 

Un comité de evaluación (potencialmente asistido por expertos externos independientes) evaluará 
todas las aplicaciones. En primer lugar, se comprobarán los requisitos formales de las propuestas 
(admisibilidad y elegibilidad). Las propuestas que se consideren admisibles y elegibles serán 
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evaluadas (para cada topic) en función de la capacidad operativa y los criterios de adjudicación y 
luego clasificados de acuerdo con sus puntuaciones. 

En el caso de propuestas con la misma puntuación (dentro de un tema o sobre presupuestario), se 

establecerá un orden de prioridad de acuerdo con el siguiente enfoque: 

Sucesivamente para cada grupo de propuestas ex aequo, comenzando por el grupo con mejor 

puntuación y continuando en orden descendente: 

1) Proyectos que se centran en un tema que no estén cubiertos por ningún otro con una clasificación 

más alta.  

2) Las propuestas ex aequo dentro de un mismo tema serán priorizadas de acuerdo a la 

puntuaciones que han obtenido según el criterio de adjudicación "Relevancia". Cuando estas 

puntuaciones son iguales, la prioridad se basará en sus puntajes para el criterio 'Impacto'. Cuando 

estos puntajes son iguales, la prioridad se basará en sus puntajes para el criterio 'Calidad'. 

3) Si esto no permite determinar la prioridad, se puede realizar una priorización adicional 

considerando la cartera general de proyectos y la creación de sinergias positivas y 

complementariedad entre proyectos, u otros factores relacionados con los objetivos de la 

convocatoria concreta. Estos factores se documentarán en el informe del panel de evaluación.  

4) Después de eso, el resto del presupuesto disponible de la convocatoria se utilizará para financiar 

proyectos a través de los diferentes temas con el fin de garantizar una distribución equilibrada de la 

geografía y cobertura temática y respetando en la mayor medida posible el orden de mérito basado 

en la evaluación de los criterios de adjudicación. 

Todas las propuestas serán informadas sobre el resultado de la evaluación (carta de resultado de la 

evaluación). Se invitará a las propuestas exitosas para la preparación de la subvención; los otros se 

pondrán en el lista de reserva o rechazadas. 
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6 Presupuesto y reglas de elegibilidad de costos  

Costes elegibles 

Las categorías del presupuesto y las reglas de elegibilidad de costos se fijan en el Acuerdo de 

subvención.  

Con carácter general, los costes elegibles son:  

A. Gastos de personal 

A.1 Empleados,  

A.2 Personas físicas bajo contrato directo,  

A.3 Personas en comisión de servicios 

A.4 Propietarios de PYME y beneficiarios de personas físicas 

B. Gastos de subcontratación 

C. Gastos por compras 

C.1 Viajes y dietas 

C.2 Equipos fijos 

C.3 Otros bienes, obras y servicios 

D. Costes indirectos: El 7% de los costes directos subvencionables (categorías A-D, excepto los 
costes de los voluntarios y categorías de costos específicas exentas, si corresponde) 

Algunos costes específicos:  

 IVA: el IVA no deducible es elegible (pero hay que tener en cuenta que desde 2013 el IVA 
pagado por beneficiarios que son organismos públicos que actúan como autoridad pública 
NO son elegibles) 

 otros: 
o Se permiten contribuciones en especie sin coste, pero neutrales en función de los 

costos, es decir, no pueden declararse como costos. 
o contribuciones en especie de terceros partes 'no son aplicables' 
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7 Glosario  

Big Data: tecnologías de captura, almacenado, búsqueda, compartición, análisis y visualización de 

grandes conjuntos de datos.  

CA: Consortium Agreement – Acuerdo de consorcio. Contrato entre los beneficiarios de un proyecto 

financiado por un PEGD, que complementa el Acuerdo de Subvención con la Comisión Europea en 

temas como la gestión del proyecto y el consorcio, además de los derechos de propiedad intelectual 

y derechos de uso sobre los resultados del proyecto. 

CE: Comisión Europea 

CINEA: European Climate, Infrastructure and Environment Executive Agency-Agencia Ejecutiva 

Europea de Clima, Infraestructura y Medio Ambiente  

COSME: Europe’s programme for small and medium-sized enterprises- Programa para la 

Competitividad de las Empresas y para las Pequeñas y Medianas Empresas  

CR: Consensus Report-Informe de Consenso 

EACEA: European Education and Culture Executive Agency-Agencia Ejecutiva para la Educación y la 

Cultura  

EISMEA: European Innovation Council and SMEs Executive Agency- Agencia Ejecutiva del Consejo 

Europeo de Innovación y de las Pyme) 

ESR: Evaluation Summary Report- Resumen del Informe de Evaluación. Es el informe de evaluación 

que la UE envía a todos los socios de una propuesta presentada a un PEGD.  

FEDER: Fondo Europeo de Desarrollo Regional 

GA: Grant Agreement – Acuerdo de Subvención. Contrato entre la Comisión Europea y los 

beneficiarios de un proyecto financiado por el H2020.  

HaDEA: Agencia Ejecutiva Europea en los ámbitos de la Salud y Digital  

ICT: Information & Communication Technologies – Tecnologías de la Información y Comunicación. 

Programa de Investigación e Innovación en el campo de las TICs. Uno de los LEIT del Pilar 2 para el 

Liderazgo Industrial.  

IPR: Industrial Property Rights. Derechos de propiedad industrial. Derechos intelectuales y de uso 

sobre los resultados de un proyecto de Investigación y/o Innovación. En el Horizonte Europa se 

regula por el acuerdo de subvención y el acuerdo de consorcio de los proyectos.  
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NextGenerationEU: Next Generation EU es un instrumento temporal de la Unión Europea dotado 

con 750 000 millones de euros que contribuirá a reparar los daños económicos y sociales inmediatos 

causados por la pandemia de coronavirus. 

NCP: National Contact Point-Punto Nacional de Contacto 

Pacto Verde Europeo: El Pacto Verde Europeo la hoja de ruta para dotar a la UE de una economía 

sostenible. La realización de este objetivo exigirá transformar los retos climáticos y 

medioambientales en oportunidades en todos los ámbitos políticos y lograr una transición justa e 

integradora para todos. 

Participant Portal – Portal del Participante. Este sitio web ha sido recientemente sustituido por el 

Funding & Tenders Portal 

PEGD: Programas Europeos de Gestión Directa 

Project Officers – Oficiales de Proyecto. Son funcionarios o personas contratadas por la Comisión 

Europea o Agencias adscritas, responsables de una convocatoria específica del H2020 y sus 

proyectos financiados. Coordinan la definición de los contenidos de los Programas de Trabajo y son 

responsables de la ejecución y revisión técnica de los proyectos.  

PYME Pequeña y Mediana Empresa. Ver SME.  

sMape: Servicio Madrileño de Asesoramiento para Programas Europeos  

SME: Small and Medium-sized Enterprise – PYME Pequeña y Mediana Empresa. La Comisión 

Europea define una PYMEs según el número de empleados, el volumen de negocios y su total del 

balance, existen tres tipos de PYMES: 

          

Stakeholders - Las partes interesadas. La Comisión Europea hace referencia frecuente en sus textos 

a los stakeholders, como las partes interesadas o colectivos y agentes impactados por una política 

concreta de la Comisión. Muchas asociaciones y grupos de interés sectoriales se crean y se 

presentan como los stakeholders de un área, temática o sector para poder influir en las políticas de la 

Comisión y definir programas de investigación e innovación de ayuda a la mejora de la 

competitividad de a esa área, temática o sector.  
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TIC - Tecnologías de la Información y las Comunicaciones. Ver ICT  

Topic – Línea de trabajo. Ver WP  

TRL: Technology Readiness Levels – Niveles de madurez de la tecnología. Indicador del nivel de 

desarrollo o madurez de una tecnología, producto o solución, desde la idea a su lanzamiento al 

mercado.  

UE: Unión Europea 

WP: Work Programme: Programa de Trabajo. Documento fundamental en muchos PEGD, que 

incluye todas las líneas de trabajo que se financiarán a través de convocatorias públicas. Tienen una 

estructura en las que se ubican los diferentes “topics” o línea de trabajo que normalmente tienen una 

descripción del objetivo, impacto esperado, tipo de instrumento, presupuesto y porcentaje de 

financiación de los proyectos que se esperan en ese topic. 

 

 

 

 

 

 



 

 

 


