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Anexo 2
Pruebas para la obtencion de titulos de Técnico y Técnico Superior
MODELO PARA LA ELABORACION DE LAS PRUEBAS

Convocatoria correspondiente al curso 2025-2026
(Resolucién de 12 de diciembre de 2025 de la Direccion General de Educacién Secundaria, Formacién Profesional y Régimen Especial)

DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA
APELLIDOS:
Nombre: D.N.I./N.LE. Fecha:
Cadigo del ciclo: Denominacion completa del titulo:
COM S03 TECNICO SUPERIOR EN GESTION DE VENTAS Y ESPACIOS COMERCIALES
Clave o codigo del modulo: Denominacion completa del médulo profesional:
0926 ESCAPARATISMO Y DISENO DE ESPACIOS COMERCIALES

INSTRUCCIONES GENERALES PARA LA REALIZACION DE LA PRUEBA

La prueba tendra una duracion maxima de una hora y treinta minutos.

No utilizar recursos ni material de consulta (salvo los expresamente autorizados).

Se aconseja realizar una lectura minuciosa y detallada de las cuestiones planteadas.

La prueba se entrega grapada y no se facilitan folios sueltos.

Es necesario cumplimentar los datos del aspirante antes del examen y firmar en todas las hojas que se entreguen.

Antes de entregar la prueba es necesario mostrar el DNI al profesor examinador.

Las respuestas se deben escribir con tinta indeleble, que no sea roja.

Si se ha de rectificar una respuesta, trazar un aspa o tachar con una linea horizontal. No utilizar liquido corrector (Tippex).
No se resuelven dudas, cualquier consideracion o interpretacion se hara constar junto al enunciado.

No se permite el uso de ningun tipo de dispositivo electronico.

CRITERIOS DE CALIFICACION Y VALORACION

- La prueba consta de diferentes cuestiones tedrico-practicas.

- La valoracién de cada cuestion figura junto a su enunciado. La puntuacién maxima se obtiene si:
» Larespuesta es correcta y completa.
« El procedimiento es el adecuado y el resultado es el exacto.

- La puntuacion total de la prueba es de diez puntos.

- La calificaciéon minima necesaria para considerar el ejercicio aprobado es de cinco puntos.

CALIFICACION
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Anexo 2
DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA
APELLIDOS:
Nombre: D.N.I. N.L.LE. o Pasaporte: Fecha:

RA 1 Realiza el disefo de distribucién y organizacién de un espacio comercial, analizando los elementos basicos

que lo conforman. [2,75 puntos

Ejercicio 1

En este disefio en planta de un hipermercado existen dos tamafos de géndolas de 1 m de profundidad.
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= BLANCAS 1,5 m de longitud.
= OSCURAS 2,5 m de longitud.

Teniendo en cuenta que la superficie de la sala de ventas es de 13 m de ancho por 20 m de largo, determina
el COS del establecimiento comercial.

Si el COS recomendable para este de este tipo de establecimiento es del 60% evalule los resultados obtenidos.
Teniendo en cuenta que las zonas 1, 2, 3, 4, 5y 6 son zonas de oficinas, almacén, servicios, lineas de caja.
Situar y justificar la colocacion de las secciones de carniceria, pescaderia, bebidas, congelados,
electrodomésticos, hogar.

Realiza una valoracién de la implantacion del mobiliario e identifica y analiza los diferentes tipos de pasillos.
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DATOS DEL ASPIRANTE

FIRMA

APELLIDOS:

Nombre:

D.N.I. N.L.LE. o Pasaporte:

Fecha:

Pagina 3 de 11



N M delreyfp

DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA

APELLIDOS:

Nombre: D.N.I. N.LLE. o Pasaporte: Fecha:

Ejercicio 2 Realice un estudio de la implantacién general, por secciones, del surtido de una tienda especializada
del sector textil.
a) Piense como seria la implantacion de las prendas, donde se situarian las referencias gancho, los

complementos y las prendas que supongan un importante esfuerzo econémico para el cliente. (I3

b) Analice como se puede llevar a cabo la implantacion del producto rebajado a lo largo del periodo de

rebajas.
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DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA

APELLIDOS:

Nombre: D.N.I. N.LE. o Pasaporte: Fecha:

RA 2 Selecciona los elementos interiores y exteriores que determinan la implantacion, adecuando los
mismos a un espacio y una informacién determinada. 2,75 puntos

Ejercicio 1 Observe la fachada de esta fotografia y comente, de forma razonada, las cuestiones que se piden a

continuacion:

1. Ademas del escaparate, indique, al menos cinco elementos, (aparezcan o no en la imagen), que sean

objeto de estudio a la hora de analizar cualquier fachada de un punto de venta. [(fsNeli[giek]

2. Segun, criterios de fondo y ubicacion, ;Qué tipo de escaparate se observa en la imagen? [N elt[gi(efs
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3. Teniendo en cuenta el tipo de establecimiento ;Le parece acertada esa decision de fachada / escaparate?

¢Por qué?

4. Sila optica instala una pantalla a través de la cual los clientes pueden probarse gafas virtualmente desde la
calle, estariamos ante un escaparate de tipo ... 0,5 puntos|

5. En este este tipo de tienda especializada,

a. ¢Cual considera que es la disposicion del mobiliario mas adecuada y habitual? [(4s)el¥[3i(efS
b. Indique qué tipo de escaparates interiores podriamos encontrar. Q}f4sieli[pi(ef]

c. ¢Qué mobiliario o equipamiento comercial se recomienda para este tipo de productos? (4N eli[pilek]
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DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA

APELLIDOS:

Nombre: D.N.I. N.L.LE. o Pasaporte: Fecha:

RA 3 Elabora proyectos de implantacion de espacios comerciales, aplicando criterios econémicos y

comerciales.

Ejercicio 1
BorrowBliss es una apuesta en el mundo de la moda sostenible ya que basa su idea de negocio en la

economia circular aplicada al mundo de la moda. Se tienen datos de los elementos necesarios para el

montaje del ultimo escaparate del afio.

Escaparate numero 15 - Escaparate de Fin de Afio.

Hace 5 afos se adquiere un equipo informatico y un software de disefo que el responsable de

visual utilizara para la creacién de escaparates.

v' Software de disefio 3D. Precio de adquisiciéon = 4.000 €, Valor residual = 0 €, Vida util = 6
afos.

v Equipo informatico. Precio de adquisicion = 1.500 €, Valor residual = 0 €, Vida util = 6 afios.

A principio de afo se adquieren 4 Planchas DM (traseras y laterales del escaparate).

Precio de adquisicion = 108,33 €/u, Valor residual = 0 €, Vida util = 3 anos.

Tela para tapizado del escaparate de Fin de Afio 135 €.

Alquiler de 2 maniquies (masculino y femenino).

Precio del alquiler durante el periodo de montaje = 47 €/maniqui.

Ademas, la composicién precisa de atrezo, elaborado con carton, de un solo uso. El precio sera

de 175 €.

El coste del material fungible necesario para conseguir un acabado perfecto, (alfileres para

perfilado de prendas, hilo de nailon incoloro, grapas etc.), asciende a 35 €.

RRHH

v La persona dedicada al visual merchandising de la tienda dedica una 42 parte de su jornada
al disefio de escaparates. Los 15 escaparates requeriran el mismo tiempo de disefio.

= Sueldo bruto anual = 24.000 € Seguridad Social a cargo de la empresa 32%.

v' Se contrata a una persona externa para las tareas de montaje y desmontaje del escaparate.
Durante 6 horas realiza la tarea con un ayudante. Importe facturado 37 €/h.

Costes de limpieza previos y posteriores al montaje 40 €.

Los precios no incluyen IVA.

Realizar el calculo de costes que genera el Gltimo escaparate del afio.
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DATOS DEL ASPIRANTE

FIRMA

APELLIDOS:

Nombre:

D.N.I. N.LLE. o Pasaporte:

Fecha:
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DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA

APELLIDOS:

Nombre: D.N.I. N.LE. o Pasaporte: Fecha:

RA 4 Determina criterios de composicion y montaje de escaparates, analizando informacion sobre
psicologia del consumidor, tendencias, criterios estéticos y criterios comerciales.

RA 5 Disefia distintos tipos de escaparate, respetando objetivos técnicos, comerciales y estéticos

previamente definidos.

Ejercicio

1. Analice e interprete las zonas de mayor percepcion visual del escaparate. (F4sNell[gilef5

2. ¢ Coinciden con las indicadas en las normas generales de percepcion del escaparate? [(Zs)elilgicer]
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3. ¢ Qué elementos pueden ayudar a romper esas normas generales? (24 o[¥[i(e

4. Indica cinco técnicas que utilizarias para conseguir visibilidad del producto en el escaparate. [} oJ¥[gite

5. Detalle cinco “reglas de oro” que pueden ayudar a disefiar/montar un escaparate exitoso y qué

condicionantes se deben tener en cuenta antes de proceder al diseno. glelijite]
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DATOS DEL ASPIRANTE FIRMA

APELLIDOS:

Nombre: D.N.I. N.LLE. o Pasaporte: Fecha:

RA 6. Organiza el montaje de un escaparate mediante las técnicas adecuadas, aplicando la normativa

de prevencion de riesgos.

1. El montaje del escaparate debe realizarse con la mayor rapidez posible, ya que la vitrina permanece

cubierta durante el periodo.
Desarrolle de forma técnica y detallada las fases que requiere el proceso de montaje de un escaparate.

Tenga en cuenta el orden cronoldgico légico a la hora de desarrollar la secuencia de tareas necesarias.

2. Enumere cuatro medidas de seguridad que se deben considerar durante el proceso de montaje de un

escaparate justificando su importancia en la prevencion de riesgos. [UZ4sNeJ¥[gi(e}
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